POSTUP PRODEJE VASI NEMOVITOSTI

Nezavazné setkani
zjisténi a pochopeni potreb prodavajiciho,
nastinéni moznosti spoluprace

3

Urceni trZzni ceny nemovitosti na
zakladé vypracované analyzy

5

Uzavreni exkluzivni
zprostredkovatelské smlouvy

7

Priprava nemovitosti k prodeji - vyklizeni, drobné
stavebni Gpravy, vymalby, Gklid, homestaging, atd.

9

\/yhotoveni poutavé prezentace nemovitosti -
k odsouhlaseni prodavajiciho

11

Organizace prohlidek nemovitosti - fyzické i virtualni
prohlidky, predvybér vhodnych zajemct o prohlidku,
koordinace prohlidek, prohlidkové dny, atd.

Zajisténi kompletniho pravniho servisu -
priprava smluvni dokumentace specializovanou
advokatni kancelari

15

Odhad trzni ceny nemovitosti —
pro Ucely Gveérujici banky kupujiciho

17

Podpis zastavni smlouvy pro financujici banku
kupujiciho vc. koordinace vkladu zastavni smlouvy na
katastr nemovitosti

19

Vklad kupni smlouvy do katastru nemovitosti a
nasledné plynuti 20denni ochranné |hdity pro prevod
vlastnického prava

21

Predani nemovitosti -
vC. podpisu predavaciho protokolu s €isly a stavy
méFicl jednotlivych médit

2

Uvodni prohlidka
nemovitosti s realitnim
makléfem

A

Navrh postupu prodeje nemovitosti - nastaveni
prodejni a marketingové strategie

—

ONDREJ PRAVDIVY

REALITY

Shromazdéni potfebnych dokumentl k prodeji nemovitosti: list
vlastnictvi, nabyvaci titul, projektova dokumentace, evidencni list,
kolaudacni rozhodnuti, znalecky posudek, PENB, technicka inspekce,
revizni zprava, aj.

8

Priprava profesionalni prezentace nemovitosti - profesionalni
fotky, pfip. videoprohlidka, vyuziti dronu, 3D scan nemovitosti,
vizualizace, 3D plidorysy, webova prezentace atd. (dle situace).

10

Realizace marketingu nabidky - mix online i offline marketingu a
inzerce (placené pozice, topovani; letaky, vyvésky, lokalni inzerce,
plachta na nemovitosti; nabidka zajemclm z vlasti databaze, atd.)

12

Priibézné informovani o stavu prodeje nemovitosti a jednani o
optimalni cené v priibéhu prodeje - dle odsouhlasené prodejni
strategie, vybér nejvhodnéjsiho kupujiciho a jeho provéreni

14

Uzavreni trojstranné rezervacni smlouvy s vybranym
zajemcem a slozeni rezervacni zalohy

16

Podpis Gschovni smlouvy se zajisténim Gschovy kupni ceny u
advokata

18
Podpis kupni smlouvy v¢. zajiSténi ovéreni podpisti vSech

Gcastnik{ a nacerpani kupni ceny do advokatni Gschovy

20

Provedeni vkladu vlastnického prava a vyplata kupni
ceny z advokatni Gschovy

22

Poradenstvi k souvisejicim danovym povinnostem

Poznamka:

Jedna se o zjednoduseny priibéh procesu prodeje nemovitosti v pfipadé Ghrady kupni ceny pfi vyuziti hypotecniho Gvéru. Nejsou uvedeny dalsi
skutecnosti, které jsou v navaznosti na konkrétni nemovitost potreba fesit (napf. zastavni pravo prodavajiciho, manzelstvi prodavajicich, pravni
vady nemovitosti — zajisténi pristupu, nezkolaudované pristavby, chybny zakres v katastralni mapé, aj.). Naopak v nékterych pripadech se

vybrané situace neuplatni i jsou feseny individualné.



